CONSEJOS PARA VENDEDORES % GUIA INMOBILIARIA

¢ Quiere vender su propiedad en Mallorca?

Para ello necesitara los siguientes documentos.

+ (Certificado energético (obligatorio desde 2013, también es necesario para la comercializacion y
publicacion del inmueble).

s La escritura inscrita en el Registro de la Propiedad (escritura notarial).

» La Nota Registral que contiene la descripcion de la propiedad, asi como los derechos y cargos
del inmueble (Nota Registral no compulsada).

» El comprobante de pago del Impuesto sobre Bienes Inmuebles.
* |a cédula de habitabilidad.

* Los contratos de electricidad, agua y de otros suministros junto con los Gltimos justificantes de pago.
* Elinventario, en caso de vender el mobiliario.

Fuiere vender su propiedad en Mallorca? Entonces contactenas, jporgue tenemos los dientes para usted! Llamenos, puede comumicarse can nosotros 7 dias a [a semana al +34 971 698 142

Paso a paso hacia una venta exitosa 0 escriba un comao electrdnico 2 info@portamallorquina.com.
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Dﬂl‘ta mallﬂ rqumlcﬂ' m Este articula es meramente informative y no constituye asesaramiento legal o fiscal



